WEBINAIRE
MARDI It OCTOBRE

SUIS-JE PRETE POUR
L’ORAL DE LA VAE DEEJE ?




0BJECTIFS DU WEBINA

. Comprendre les enjeux de |'oral de la VAE

. ldentifier les attentes du jury

. Découvrir des astuces pratiques ‘

. Adopter la bonne posture le jour ]



I. COMPRENDRE
_ LES ENJEUX DE
i L'ORAL DE LA VAE




Les enjeux de ('oral de (a VAE

e Donner vie a votre dossier

 Montrer la cohérence entre votre expérience et
le dipldme

* Expliquer le sens de vos actions professionnelles

* Affirmer votre posture de professionnel-le



Le déeroviement d’un oral

1. 15 min de présentation de soi, de son
parcours professionnel et des
expériences pros en lien avec les DC

2. 45 min de questions sur le livret 2 et
sur la pédagogie en petite enfance



2. CE QUE LE JURY
ATTEND




LES ATTENTES DU JURY

Connaissance du meétier et de ses missions
Capacité a analyser sa pratique, prendre du recul

Posture professionnelle (travail en équipe, éthique,
distance)

Qualité de communication

Savoir si c’est le candidat qui a rédigé son livret 2



SAVOIR ETRE

Le jury n’évalue pas seulement vos
savoir-faire, mais votre maniere de
penser votre metier, c’est-a-dire votre
savoir-étre.



EXEMPLE

Réponse superficielle : « Je rassure ’'enfant quand il pleure. »

Réponse analysée : « Je rassure lenfant car il a besoin de
reperes affectifs pour se sentir en securite. Je lui propose un
objet familier avant de rejoindre le groupe. »



3. DECOUVRIR DES
ASTUCES PRATIQUES
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LES S CLES DE PREPARATION

* Relire le reférentiel du diplome

* Préparer un pitch de présentation (15 minuies

 S’entrainer a l'oral (avec ou sans
accompagnement)

* Anticiper les questions du jury

* Soigner la forme : voix, regard, respiration,
tenue vestimentaire

o Etre dans un « mindset » positif

la
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EXEMPLE

« Je mappelle [préenom]. J'exerce depuis huit ans aupres des
jeunes enfants. Jai entrepris cette VAE pour faire reconnaitre
mes compétences et continuer a évoluer dans ce métier que
jaime. »

Votre présentation doit étre courte, claire et professionnelle.
Le jury doit sentir que vous savez ou vous allez et poudrguoi
vous vous presentez devant lui aujourd’hui.



ASTUCE

Préepare une phrase d’accroche finale qui montre ta
motivation, par exemple:

“Aujourd’hui, je me sens préte a evoluer, a transmettre et a
poursuivre ce métier avec une posture réflexive.”
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3. POSTURE
PROFESSIONELLE
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MISE EN SITUATION :

« Parlez-moi d’une situation ou
vous avez du vous adapter a un ~
. , | a
imprévu. »
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MISE EN SITUATION :

Réponse attendue :
“Lors d’'un remplacement, j’ai di réorga
la matinée (avec d’autres professionnell
J’ai choisi de prioriser les temps calmes pour
maintenir la securité affective des enfants.”

la



LES ERREURES A EVITER

Réponses trop breves ou vagues
Réciter son livret sans réflexion

Se devaloriser

Parler trop longtemps sans structurer
Oublier le lien avec le référentiel

Ne pas utiliser le jargon professionnel
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A RETENIR

1. U'oral est une conversation
professionnelle

2. Votre expérience est votre force
3. Le sens et la posture font la difféerence

4. Préparez-vous, mais restez vous-méme




ASTUCES

Livres :
- Les cent mots de I’éducateur

- Enjeux du métier d'éducateur
de jeunes enfants

- Mémo-Fiches DEEJE -
Dipléme d'Etat d'éducateur
de jeunes enfants

Action :

Se préparer devant un miroir ou avec une personne
S’enregistrer pour apprendre a respirer
Créer des fiches par situation et par pédagogue

Penser a une tenue professionnelle (vétement, maquillage, bijoux,
vernis ...)

Visualisation positive

Regarder le jury dans les yeux

Avoir une montre a coté pour gérer le temps
Laisser des blancs

Si on ne comprend la question, on demande au jury de refermuler



%. MON
ACCOMPAGNEMENT SUR
MESURE




VOICI CE QUE JE CONSTATE TRES
SOUVENT :

Sans accompagnement Avec accompaghement

* Perte de temps
 Confusion devant le jury
* Manqgue de confiance

* Noyer dans les notions

e Astuce de communication

 Préparation sereine,
soutien, encouragement

* Une de sophrologie
* Unoralblanc
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VOUS AVEZ TOUT POUR REUSSIR : =
VOTRE EXPERIENCE, VOTRE
ENGAGEMENT, VOTRE ENVIE. ~

Ce qu’il vous faut maintenant, c’est une méthode et un regard
extérieur soutenant ...
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VOICI CE QUE L'ON YOUS
PROPOSE :

&4 Un accompagnement 2 réception de votre convocatior
B4 Des séances individuelles en visio |
4 Des entrainement ciblées de votre livret et préparation
votre présentation

Oral blanc en condition d’examen

Une heure de sophrologie

Un acces a des fiches pédagogiques et des extraits de nos
formations pour étoffer votre présentation

C



BONUS POUR LES 2
PARTICIPANTES DU
WEBINAIRE :

e Un appel gratuit (30 min) pour parler de votre situation
individuelle

e Le PDF de la visio

e Programme ORAL VAE
e Questionnaire « Suis-je préte ? »

Réservez des maintenant votre appel diagnostic gratuit :

https://calendly.com/cpvi_rdv/30min




...

EN RESUME :

¢ Vous avez ’expérience, mais vous n’avez pas a faire ce chemin seule
e La VAE est exigeante, mais vous étes capable

* Notre role est de vous aider a réussir plus vite, plus sereinement

AR W\

Sivous avez envie d’en discuter, réservez votre appel gratuit.

Méme si vous n’étes pas encore sure. On verra ensemble ce qui est le
plus adapté pour vous.



MERCI POUR VOTRE ECOUTE ET VOTRE
PRESENCE

Alexia & Valentine,
EJE & Cofondatrices

www.cabinetpedagogiquevirtuel.com

contact@cabinetpedagogiquevirtuel.com



http://www.cabinetpedagogiquevirtuel.com/
mailto:contact@cabinetpedagogiquevirtuel.com
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